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El Problema 
 Aproximadamente el 40% de la población 

nicaragüense no tienen acceso a energía eléctrica  

 Este porcentaje incrementa en las zonas rurales. 

 La distribución de energía eléctrica no es atractiva 

para las grandes empresas en estas zonas. 

País N° de casas sin 
electricidad  

N° de personas sin 
electricidad 

Guatemala 337,116 1,685,580 

Honduras 518,800 2,594,000 

El Salvador 251,040 1,255,500 

Nicaragua 537,844 2,689,220 

Panama 85,680 428,400 

Total 1,730,480 8,652,400 



¿POR QUÉ NO ES ATRACTIVO? 
 Las comunidades y viviendas están 

considerablemente  aisladas.  

 Baja concentración de la población. 

 Bajo consumo por vivienda (50 Kwh/mes). 

 Escasa capacidad de pago. 

 La población no esta acostumbrada a pagar 

por servicios públicos. 

¿LA SOLUCIÓN? 

“Un modelo innovador para instalar energía solar en 

comunidades rurales aisladas”. 

Grandes inversiones, altos costos operativos, ingresos 

reducidos o inciertos de clientes potenciales. 



MODELO DE NEGOCIOS DE  TECNOSOL 

Importaciones Almacenamiento Distribución Sucursales Instalaciones 

 Búsqueda de 

proveedores 

 Tecnología 

 Descuentos 

 Finanzas 

 Bienes 

 Seguros 

 Inventario 

 Seguridad 

 Ubicación 

 

 Fuerza de venta 

 Diseños de la 

tienda 

 Soluciones 

integrales 

 Ubicaciones 

 Promociones 

 Alianzas 

 Logística 

 Camiones 

 Finanzas 

 Soporte técnico 

 Instrumentos 

 Herramientas 

 Entrenamiento 

 Transporte 

 Mantenimiento 



MODELO COMERCIAL DE  TECNOSOL 

• Participación en foros, reuniones de alto nivel 

• Autorización de acuerdos y convenios con aliados y 
clientes institucionales 

Gerencia 
General 

• Definición e implementación de estrategias 

• Contacto y seguimiento a aliados y clientes 
institucionales 

• Propuesta de convenio a instituciones 

• Negociación de los términos de implementación y 
administrativos 

Gerencia de 
Mercadeo y 

Ventas 

• Implementación del plan de ejecución de los 
convenios y proyectos institucionales 

• Retroalimentación a Casa Matriz 

• Seguimiento y servicio al cliente en el campo 

Sucursales 



ALIANZAS DE TECNOSOL 

Microfinancieras y 
cooperativas 

Tiendas 
comerciales, 

distribuidores y 
agentes 

independientes 

Organismos 
internacionales de 

Desarrollo 



MICROFINANCIERAS Y 
COOPERATIVAS 

- Alianzas vigentes con Caruna, Fundeser y Prodesa 

- Coordinación y ejecución de actividades en conjunto 

- Participación en ferias,  exposiciones de tecnología agropecuaria 

- Trabajo con cooperativas, que sirven de canalizadores con beneficiarios. En 
algunos casos ellos financian a sus socios 

- Tecnosol ofrece capacitaciones y asiste a sus eventos para dar a conocer la 
tecnología y sus beneficios 



TIENDAS COMERCIALES Y 
AGENTES INDEPENDIENTES 

- Alianzas vigentes con Curacao, Tropigas 

- Ellos ofrecen financiamiento a sus clientes 

- Negociación, seguimiento, actividades promocionales en sus tiendas 

- Apoyo en venta y promocional a agentes independientes 

- Próximamente TECNOSOL ofrecerá con apoyo de NTR Foundation 
capacitación a 50 personas emprendedoras de zonas rurales 



ORGANISMOS INTERNACIONALES 
DE DESARROLLO 

- Apoyo directo a TECNOSOL. Realización de proyectos para beneficiar a 
clientes. Ejemplo:  BID , programa empresariado social.  

- TECNOSOL financió sistemas fotovoltaicos a clientes de pocos recursos 
económicos en zona centro oriental. Cliente paga a TECNOSOL y este al BID. 

- Apoyo indirecto por medio de otros organismos. Proyectos financiados con 
fondos del Banco Mundial, BCIE, BID, USAID, etc. 

- TECNOSOL ha demostrado liderazgo, seriedad y capacidad de ejecución en 
ellos. 



MISION 
Brindar soluciones energéticas con tecnología renovable sostenible y de alta 
calidad en la región Centroamericana. Contribuyendo con la conservación del 
medio ambiente  y el  bienestar humano, estableciendo una auténtica 
alternativa energética para los habitantes en zonas rurales y urbanas. 

Ser una empresa de referencia, con amplio reconocimiento internacional en 
Calidad y Servicio en el suministro de tecnología de Energía Renovable y 
consumidores de energía de alta eficiencia. 

 

VISION 



Somos una empresa Nicaragüense 
especializada en soluciones energéticas 
sustentables ambientalmente, a partir de la 
energía solar en sus diferentes 
manifestaciones: 
 
 

Fotovoltaica 
Térmica 
Eólica 
Hidráulica 
Híbridas (Combinadas) 

      
 
Que contribuyen a mejorar el nivel de vida de 
las comunidades que carecen de energía 
eléctrica y promover el uso eficiente de la 
energía. 

TECNOLOGIAS UTILIZADAS 



Sistemas de Generación 

Colectores Solares 

Usos Productivos 

Saneamiento de Agua 

Sistema de 
Respaldo  

Consumidores 
Eficientes 

Energía Portatil 

Instalaciones  

Laboratorio  

Soporte Técnico  

Atención Personalizada 



Elementos  

que componen un 

Sistema Solar 

Panel Solar 

Regulador  
de Carga 

Batería de  
Ciclo Profundo 

Luminaria 
 compacta 12v. 

Inversor de  
Corriente 



Capacidades de los Sistemas 

(dos ejemplos) 

Potencia Potencia Total Hora/día Consumo 

Aparato Cantidad Watt Watt Horas W-h/día 

A B C D = B X C E F = D X E 

Lampara 3 7 21 4 84 

Televisor B/N 1 15 15 4 60 

      

Total  36   144 

Sistema Solar de 30Watt: Se puede 
consumir en Nicaragua 150 Watt-
hora/día 

Potencia Potencia Total 
Hora/dí

a Consumo 

Aparato Cantidad Watt Watt Horas W-h/día 

A B C D = B X C E F = D X E 

Lampara 4 7 28 4 112 

Lampara 3 11 33 4 132 

TV Color 1 60 60 4 240 

      

Total  121   484 

Sistema Solar de 100Watt: Se puede 
consumir en Nicaragua 500 Watt-
hora/día 



  Pico 
    Lámpara LED 

 

Recargable mediante un módulo solar, una batería de 12 voltios 

o un adaptador de CA 

LED de gran potencia, ofrece 120 lúmenes y 50.000 horas de 

vida útil como máximo 

3 niveles de luminosidad: duración de la luz 55 h (nivel 1), 16.5 

h (nivel 2), 5.5 h (nivel 3) 

Puerto USB para cargar teléfonos móviles, reproductores de 

MP3 o similares. 

Teclas de sensor capacitivo: sin piezas móviles ni corrosión 

A prueba de salpicaduras, índice de proteccion IP65 

2 años de garantía para los componente electrónicos de la 

lámpara. 

Indicador LED para mostrar el estado de la batería 

Cable con interruptor de encendido/apagado (opcional) 

Anillo fosforescente para una fácil localización en sitios 

oscuros. 





EXPERIENCIAS CON: 

• Distribuidores. 

• Sucursales. 

• Creación de Microempresas de Mantenimiento Solar 
(MEMSOL) 

 



 

MICROEMPRESAS DE MANTENIMIENTO SOLAR (MEMSOL) 

 

Indicadores esperados que permitirán medir el impacto del proyecto en cada una de 

las fases: 

 



Programa de Micro emprendimiento Solar.  Niveles 

de ejecución. 



Programa de Micro emprendimiento Solar: Creación de Microempresas de Mantenimiento 

Solar (MEMSOL)  

 



IMPACTO 

 Más de 100 puestos de trabajo creados en 17 ciudades 

(permanentes y temporales). 

  40.000 sistemas solares instalados en Nicaragua. 

  240.000 beneficiarios con energía limpia. 

  4,8 GWh / año de electricidad generada. 

  1.113.600 dólares de ahorro en kerossene. 

 

Los beneficios incluyen: 

  Electricidad para las escuelas rurales y centros de salud. 

  Transferencia de conocimientos a las regiones más pobres. 

  Aumento de la productividad en las regiones rurales. 



OBSTACULOS 

• La industria no existía. 

• Ganar la confianza de las instituciones financieras. 

• Desarrollar la necesidad de clientes potenciales y la tecnología. 

• Dependencia de los aliados de proporcionar financiamiento a 

los clientes necesitados. 

• Acceso a los lugares: malos caminos. 

• Desarrollar una cadena de sucursales con pocos trabajadores 

capacitados en esta tecnología (capacitación). 



PREMIOS INTERNACIONALES AÑO 2010  



PREMIOS INTERNACIONALES AÑO 2010 
(continuación)  



GRACIAS POR SU ATENCIÓN  


